Outsourced Revenue Management Pakete

Leistungen Economy Business First
Implementierung
Aufnahme des Ist-Zustandes und Zielsetzung Inklusive Inklusive Inklusive
Ein wahlbares Training rund um den Logis- Inklusive
Bereich vor Ort
Analyse der Marktpotenziale und Inklusive Inklusive Inklusive
strategische Ausrichtung
Evaluierung und Anpassung von Inklusive Inklusive Inklusive
vorhandenen Systemen und Ablaufe
Austausch und Meetingstruktur
Direkte Kommunikation Inklusive Inklusive Inklusive
Revenue Meetings in digitalem Format Monatlich Bi-weekly = Wochentlich
Forecast und Budget
Logis Forecast pro Market pro Monat +90 Tage +120 Tage +150 Tage
Kommentierung und grafische Aufbereitung Inklusive Inklusive
Begleitung der Logis-Budgetphase Inklusive Inklusive
Preisgestaltung
Yield-Management pro Market Inklusive Inklusive Inklusive
Tagliche Pick-Up-Analyse Inklusive Inklusive Inklusive
Preisgestaltung pro Kanal Inklusive Inklusive Inklusive
Gruppenquotierung und Inklusive Inklusive Inklusive
Displacementanalyse
Benchmarking mit den Mitbewerbern Inklusive Inklusive Inklusive
Setup der Master-Rate-Quotation Jahrlich Jahrlich
Setup der Leisure-Rate-Quotation Jahrlich Jahrlich
Distribution
Analyse der Distributionskosten Inklusive Inklusive
Erhéhung des Direktbucheranteils Inklusive Inklusive Inklusive
Operative OTA-Steuerung Inklusive
Partner bei der strategischen Ausrichtung Inklusive
einzelner Kanale
Systeme & Tools falis vorhanden
Aktive Arbeit mit dem Inklusive Inklusive Inklusive
Revenue Management System
Nutzung eines Rate Shoppers, Channel Inklusive Inklusive Inklusive
Managers oder Benchmarking Tools
Audit der Systemumgebung Inklusive
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